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Le ragioni di una nascita 
 

 

CHI SIAMO  

Interseroh Italia è una nuova società di diritto italiano, fondata nel marzo 2006 dalla casa madre tedesca  INTERSEROH GMBH, con 

l’obiettivo di allargare l’orizzonte della commercializzazione di carta da macero, in tutte le sue componenti, permettendo alla crescente 

domanda internazionale di incontrare la maggiore offerta di macero proveniente dagli operatori italiani.   

 

DA DOVE VENIAMO 

La nuova società italiana, pur mantenendo la flessibilità di una struttura commerciale, pone le basi della propria offerta di collaborazione 

sull’esperienza di oltre 15 anni a livello europeo e internazionale nel settore della raccolta differenziata e nel riciclo di diversi materiali, su 

un ampio network di contatti internazionali, sulla presenza nei principali mercati mondiali del macero, sulla conoscenza dettagliata dei 

diversi sistemi che operano nella gestione dei rifiuti di imballaggio a livello europeo e nazionale e sulla competenza delle norme che 

disciplinano il settore.  

 

COSA OFFRIAMO 

In estrema sintesi, Interseroh Italia offre alle aziende italiane prezzi competitivi per l’acquisto di diverse tipologie di carta da macero,  

garantendo la pianificazione dei ritiri tramite Containers e il pagamento dei corrispettivi concordati in tempi certi. 

Ma come si identifica il valore aggiunto di Interseroh rispetto alle molte altre aziende di brokeraggio che già operano sul mercato 

italiano? 

 

IL VALORE AGGIUNTO: INTERSEROH ITALIA NETWORK 

Interseroh Italia vuole superare i tradizionali schemi di compra – vendita di materiale, per offrire ai propri clienti e ai propri fornitori un 

vero e proprio rapporto di partnership . 

In particolare, grazie all’esperienza di quanti lavorano per Interseroh Italia, siamo già in grado di offrire: 

 

- Garanzia dell’Export: dopo le recenti vicissitudini incontrate da molte aziende italiane presso molte Dogane italiane, 

Interseroh, in collaborazione con le principali associazioni di settore, ha affinato la propria offerta commerciale per garantire le 

operazioni di export attraverso un Contratto che documenta l’effettivo e oggettivo riciclo presso le Cartiere estere, una 

collaborazione costante con gli organi di controllo ambientali, la tracciabilità sull’intero flusso della filiera, analisi merceologiche 

che attestano la qualità del materiale, il rispetto di tutte le norme che disciplinano il settore. 
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- Logistica: Interseroh pianifica con i propri partner la programmazione dei ritiri e offre un serivizio puntuale attraverso la 

collaborazione con i migliori autotrasportatori del territorio. 

- Network: attraverso Interseroh si possono avere informazioni commerciali dettagliate sulla situazione del mecrcato del macero 

a livello nazionale ed europeo; collaborazione ed informazione con i principali attori italiani nel settore del macero: dalle 

associazioni di categoria a Conai, dalle principali cartiere a Comieco. In un mondo globalizzato, le informazioni tempestive e 

l’attivazione di un network tra partner possono fare la differenza. 

- Occasioni commerciali: grazie alla rete world-wide, Interseroh può presentare occasioni commerciali innovative e importanti 

per chi opera sul territorio, sostenendo anche le aziende medio piccole nel rapporto con i loro potenziali nuovi clienti. 

- Visibilità e comunicazione: per le aziende che entrano a far parte del nostro network si aprono spazi di visibilità importanti sul 

mercato, attraverso le diverse fiere di settore, gli incontri con le associazioni, gli scambi commerciali. 

 

COSA CHIEDIAMO 

 

In un rapporto di partnership, solo la serietà e la stima reciproca fanno la differenza. Alle aziende che scelgono di lavorare con noi 

chiediamo il più rigoroso rispetto dei parametri qualitativi del materiale, in grado di rispettare tutti i limiti richiesti dagli organi di controllo 

italiani ed internazionali, sia per quanto riguarda la presenza di umidità, sia per la presenza di materiali estranei.   

Forse non avremo la possibilità di lavorare con tutti, ma ci accontentiamo di lavorare con i migliori. 

 

LO SCENARIO ITALIANO: PRESENTE E FUTURO 

 

La scelta di Interseroh di entrare sul mercato italiano non è casuale, ma frutto di un lungo monitoraggio. I dati provenienti da Comieco 

sulla raccolta differenziata italiana di carta e cartone testimoniamo che i quantitativi a gestione diretta del Consorzio (1,2 mio tons di 

raccolta congiunta e 750mila tons di raccolta selettiva) sono prossimi ad esaurire la richiesta di materiale delle cartiere nazionali. Inoltre, 

il pagamento degli attuali corrispettivi previsti dall’Accordo Quadro ANCI – Conai sul macero, in particolare sulla raccolta selettiva, viene 

sottoposto a revisioni e aggiustamenti costanti. 

Tale scenario rende evidente a tutti gli operatori del settore e in particolare ai protagonisti del sistema Comieco – Conai che il futuro della 

raccolta differenziata italiana, se vuole mantenere gli attuali livelli o crescere ancora nelle aree del Sud, deve trovare a brevissimo 

sbocchi di riciclo sui mercati esteri, altrettanto efficaci e certificati come quelli delle Cartiere nazionali, per garantire l’equilibrio del nostro 

sistema. 
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IL GRUPPO INTERSEROH AG IN SINTESI 
 

 

 

Fondata nel 1991 in Germania, con il quartier generale a Colonia e molte rappresentanze e aziende associate nei vicini paesi Europei, 

l’azienda INTERSEROH AG  è diventata uno dei maggiori gruppi Europei in ordine ai molteplici servizi ambientali erogati e alla 

commercializzazione di materie prime secondarie.  

Come fornitore di servizi per le aziende, INTERSEROH organizza l’intero circuito dalla raccolta alla destinazione finale; come gestore del 

riciclo per carta, metalli,  legname e biomasse, INTERSEROH assicura il recupero di oltre 5,2 milioni di tonnellate di materia prima 

secondaria ogni anno. 

 

 2005 2004 

 (tons) (tons) 

Carta da macero 1.104.900,0 1.119.400,0 

Legno 649,7 635,4 

Plastiche 123,9 106,1 

Sacchi di carta Kraft 15,8 14,8 

Metalli 134,6 109,4 

Acciaio 3.127.600,0 3.650.700,0 

Altri materiali 14,1 16,7 

Compounds  27,9 49,6 

 

Sulla base della Direttiva Europea relativa ai rifiuti di imballaggio e sui successivi recepimenti delle leggi tedesche in materia ambientale, 

INTERSEROH copre l’intero arco delle diversità modalità di recupero dei rifiuti  di imballaggio: dal sistema di ripresa ai sistemi sottoposti 

a cauzione, dallo smaltimento alla gestione dei flussi di riciclo, dalle severe garanzie richiesta dal sistema duale tedesco ( Grune Punkt o 

Punto Verde ) al Green Box System destinato al recupero di cartucce e toner per stampanti, dalla crescita dei sistemi cauzionali per 

imballaggi di bevande al recupero dei RAEE. 

Relativamente al riciclo di acciaio e metalli, INTERSEROH opera attraverso la Germania, la Polonia, la Svezia e Olanda. La 

commercializzazione e il riciclo di questi materiali ammonta approsimativamente a 3,3 milioni di tonn di materia prima secondaria. 

INTERSEROH è considerato il numero 2 nel mercato tedesco e agisce come principale fornitore sia sul mercato interno sia su quello 

europeo. 
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Attraverso la raccolta in migliaia di piccoli centri per essere vicino alla produzione del rifiuto, INTERSEROH organizza e coordina un 

NETWORK che non è più soltanto tedesco ma che cresce a livello mondiale con più di 6.000 aziende clienti, 100.000 centri di raccolta, 

600 aziende partner nello smaltimento rifiuti e oltre 300 aziende di trasformazione e riciclo. INTERSEROH conta oggi oltre 70 sedi in 

Europa e diverse Joint Venture in Cina. 

Il NETWORK comprende diversi sistemi di raccolta globale per i rifiuti di imballaggio, di materiali prodotti e rifiuti di legno. Materia prima 

secondaria come acciaio, metalli e legno sono gestiti e riciclati in impianti a conduzione diretta di INTERSEROH. 

Oggi, INTERSEROH ha superato i 1.300 dipendenti in Europa. Nel 2005, il fatturato di INTERSEROH ha raggiunto i 947 miliardi di 

Euro mentre il margine operativo è pari a 19 milioni di Euro. La vendita di materia prima secondaria ha superato, nel 2005, i 5,2 milioni 

di tonnellate.  
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INTERSEROH – Anni di crescita tedesca e globale 

 
1991 Fondazione di INTERSEROH Aktiengesellschaft Zur Verwertung: azienda nata per riciclare materia prima 

secondaria, per avviare i rifiuti di imballaggio a riciclo secondo le specifiche garanzie richieste dal DSD tedesco 
(Punto Verde) e per offrire i servizi per la ripresa e il trasporto di rifiuti di imballaggio da diversi settori industriali. 
 

1993 Concentrazione di tutte le attività e del business all’interno di una nuova azienda: ISD INTERSEROH 
Dienstleistungs GmbH.  
 

1994 Ingresso nel mercato del riciclo dell’acciaio con ingrandimento successivo derivato da fusioni e acquisizioni di 
nuove aziende negli anni successivi. 
 

1997 Fondazione di EVA a Vienna (Erfassen Und Verwenten Von Altstoffen), nata per raccogliere e riciclare materiali 
provenienti dalla raccolta differenziata, come previsto dalla legge austriaca sui rifiuti di imballaggio.  
 

1998 IPO di INTERSEROH AG / Acquisizione dell’ azienda francese CDI per la commercializzazione della carta da 
macero / Avvio e crescita dei servizi che certificano l’auto-smaltimento in seguito alla revisione della Direttiva 
Europea sugli imballaggi / avvio delle micro-raccolte sul territorio, come rifiuti farmaceutici, pile e batterie. 
 

1999 Acquisizione di 2 aziende belghe per il commercio di carta da macero. 
 

2000 Acquisizione di Repasack (raccolta e riciclo di sacchi di carta )/ Acquisizione di Die Grune Umweltbox” ( raccolta 
di cartucce e toner e getto di inchiostro, cellulari dismessi dalle scuole, asili e aziende) 
 

2001 Acquisizione di Hansa Recycling Group (rifiuti di acciaio e servizi integrati), e implementazione delle attività 
internazionali negli anni successivi. Implementazione di una propria strategia sui rifiuti di legno, compresa la 
fondazione e l’acquisizione di diversi uffici dedicati. Ulteriore liberalizzazione del mercato dovuta alla revisione 
della Direttiva sugli imballaggi da parte delle UE: introduzione di sistemi in competizione per la raccolta e il 
riciclo degli imballaggi primari raccolti presso le famiglie. 
 

2003 Introduzione di un sistema cauzionale obbligatorio per gli imballaggi delle bevande usa e getta: INTERSEROH 
partecipa nel Deutsche PFAND – Konzept GmbH ( sistema cauzionale tedesco) e organizza un proprio sistema 
di ripresa attraverso Westpfand. 
 

2004 Prima autorizzazione al  sistema duale secondo il capitolo 6.3 della Direttiva Imballaggi / fondazione di 
INTERSEROH d.o.o., Slovenia e autorizzazione come fornitore di servizi secondo la Direttiva slovena sugli 
imballaggi. 
 

2005 Acquisizione di Westpfand Clearing GmbH e Deutsche Pfand – Konzept  GmbH , fuse all’interno di 
INTERSEROH pfand-system GmbH  / ulteriori acquisizioni di licenze per il sistema duale. 
 

2006 Fondazione di ISR INTERSEROH ITALIA SRL con sede a Venezia – Porto Marghera 
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Dalla Fine all’Inizio: un percorso a ritroso 

Come INTERSEROH coordina il ciclo economico dei materiali 
 

 

L’idea formulata da INTERSEROH è basata su principi di organizzazione di una politica di gestione dei rifiuti sostenibile, sia 

ambientalmente sia economicamente. Ciò che appare a molti come un rifiuto - da cui occorre liberarsi in fretta - può diventare una nuova 

materia prima da utilizzare efficacemente in nuovi processi industriali, limitando l’impiego di materiali vergini e garantendo un notevole 

risparmio energetico. 

 

Per questo, INTERSEROH organizza il riciclo sia degli imballaggi sia di ciò che viene imballato e razionalizza la raccolta di materie prime 

seconde in un flusso di volume gestibile su larga scala industriale, affinchè possa essere efficacemente commercializzato a livello 

globale. 

 

L’evoluzione del DSD tedesco e la liberalizzazione del mercato: 
le soluzioni  di INTERSEROH per i rifiuti di imballaggio  
 

In Germania, nessun imballaggio rimane escluso dalle severe normativa su raccolta differenziata e riciclo: dallo scatolone per il computer 

alle cassette della frutta, dalla scatola di scarpe alla sacco di farina. Attenersi a queste normative è una regola  fondamentale per 

INTERSEROH . 

 

Gli effetti della recente  liberalizzazione del mercato tedesco e di molte altre realtà europee hanno permesso a INTERSEROH di 

sviluppare un sistema autonomo e in competizione con quelli pre-esistenti per efficacia, efficienza ed economicità. 

In questo modo, la raccolta differenziata e il riciclo degli imballaggi, anche quelli prodotti dalle famiglie, trovano ulteriori soluzioni 

attraverso il Dual System INTERSEROH (DSI). Il successo nella gestione di INTERSEROH è applicato sia nel settore commerciale sia in 

quello industriale e il cittadino beneficia degli effetti positivi della concorrenza. 

 

Le aziende tedesche sono dunque oggi libere di scegliere come gestire i propri obblighi in ordine al raggiungimento degli obiettivi di 

riciclo: sia tramite un sistema in proprio sia tramite l’affidamento di questo compito ad aziende private specializzate, che competono tra 

loro per contenere i costi e migliorare il servizio. 

 

Per i consumatori, infine, l’introduzione di questo nuovo sistema non ha comportato modifiche nel tradizionale sistema di raccolta 

differenziata. I cambiamenti introdotti dal nuovo sistema hanno comunque garantito che, pur cambiando il gestore, le modalità 

rimanessero le medesime. 

 

 
 


